
вне офиса story

Эксклюзивно для Петербурга 
— Открытию Центра Эстетической 
Медицины «Фиалка» предшество-
вало серьезное исследование рынка, 
проведенное отделом маркетинга 
ООО «Фиалка». Оно показало, что 
город нуждается в  услугах меди-
цинского профиля на новом уровне. 
Для того, чтобы их предложить, мы 
приобрели аппарат МЛС (Морфо-
липоскульптура). Производитель 
этого оборудования  — Biomedical 
Electronics, Франция, и  оно не  име-
ет аналогов не  только в  Санкт-
Петебурге, но  и  в  России. Оборудо-
вание нацелено на безоперационную 
коррекцию фигуры. Аппарат про-
шел трехгодичные испытания с  
целью подтвердить его соответствие 
российским стандартам. Эффек-
тивность процедур на  МЛС научно 
доказана тестовыми испытаниями 
в нашей клинике. Первый результат 
после процедуры достигается через 
две недели.

— Существует  ли предысто-
рия успешного применения аппа-
рата в  лечебных целях в  стране-
изготовителе?

— Метод практикуется за  грани-
цей достаточно давно, но у нас не каж-
дая клиника может себе позволить 
такое приобретение. Намного про-
ще провести операцию липосакции, 

менее затратно. Но  не  все клиенты 
переносят такое радикальное вмеша-
тельство, поэтому мы как альтерна-
тиву предлагаем свой метод.

— По сравнению с  принятыми 
в нашей стране способами лечения, 
включая липосакцию, какие плю-
сы и минусы есть у этого метода?

— Плюс тот, что воздействие 
проходит без наркоза, только под 
местной анестезией. Во‑вторых, это 
удобно: после процедуры пациент 
не  выбывает из  активной жизни 
и  воостановление происходит ам-
булаторно. Минус, наверное, толь-
ко в  том, что результат процедуры 
будет виден не  сразу, а  только спу-
стя 4–7  дней. По  стоимости лечение 
сравнимо с  традиционной липосак-
цией. Курс лечения на  аппарате  — 
от 22 до 70 тысяч рублей.

— Сейчас вы активно продвигае-
те новое предложение на рынок…

— С точки зрения комплексного 
обслуживания мы предложили до-
статочно широкий спектр услуг. Это 
различные методики контурной 
пластики, мезотерапии, ботокса,  
микротоковой терапии. Мы открыли 
спа-отделение, здесь применяются 
лечебные обертывания и эксклюзив-
ная косметика, которую мы предла-
гаем по  конкурентоспособным в  ее 
сегменте ценам.

Услуги премиум класса —  
по лояльным ценам 

— На какой покупательский сег-
мент рассчитаны ваши услуги?

— Аудитория ООО «Фиалка»  — 
это средний класс. Для наших кли-
ентов мы хотим предоставить услуги 
очень высокого ценового сегмента, 
то  есть класса премиум, по  лояль-
ным ценам.

— Что вы вкладываете в понятие 
«услуги премиум класса»?

— В первую очередь, безуслов-
но, профессиональный персонал. 
Большая часть наших специалис
тов прошла оплаченное компанией 
обучение за границей. Второе наше 
преимущество  — это то, что обо-
рудование, которое представлено 
в  нашем Центре, эксклюзивно, та-
кого нет ни  в  одном медицинском 
центре Санкт-Петербурга. Компа-
ния «Фиалка» следит за новинками 
западной медицины и  очень тща-
тельно подходит к вопросу адапта-
ции этих новинок для российских 
потребителей. 
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«Фиалка»: технологии  
красоты из Франции

Индустрия медицинской коррек‑
ции фигуры в Петербурге часто 
заставляет испытать разочаро‑
вание. Результат мог бы быть 
лучше, а затраты — меньше. 
Теперь это желание осуществи‑
мо: в нашем городе открылся 
Центр Эстетической Медицины, 
где представлено оборудование, 
не имеющее аналогов в России. 
Об этом мы беседуем с управ‑
ляющим холдингом «Фиалка» 
Кириллом Дружининым.
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